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Exemple de modèle de proposition d’événement 
de collecte de fonds pour PDF 

HOPE GALA : A Night for Children’s 
Education 
Une proposition globale pour une 
soirée caritative 

 
 
 
 
 
 
 

 

NOM DE L’ÉVÉNEMENT Hope Gala 20XX 

DATE DE LA 
PROPOSITION ENVOI 15 septembre 20XX 

PRÉPARÉ POUR Educate the Future Foundation 

PRÉPARÉ PAR Marta Hicks, planificatrice d’événements 

https://fr.smartsheet.com/try-it?trp=18163
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Cette proposition s’adresse aux organisateurs d’événements et aux fondations caritatives, et vise à maximiser l’engagement et les dons pour des causes 
essentielles. Conçu spécifiquement pour l’Educate the Future Foundation, ce document représente la planification stratégique du prochain Hope Gala, 
qui vise à soutenir l’éducation des enfants dans le monde. 

 
Le Hope Gala est une soirée consacrée à la collecte de fonds pour des programmes éducatifs destinés aux enfants défavorisés du monde entier. 

• Date proposée : 20 novembre 20XX 
• Lieu : Grand Ballroom, City Center Hotel, New York 
• Objectifs : recueillir 200 000 euros pour des programmes éducatifs et sensibiliser les gens à la crise mondiale de l’éducation. 

 
Philanthropes, éducateurs, célébrités et toute personne passionnée par la contribution à l’éducation des enfants. L’événement est conçu pour faire 
écho auprès de personnes désireuses de faire une différence tangible. 

 
• Sponsor Or : 10 000 euros, comprend un placement de table premium, la présence de la marque sur tous les supports et une opportunité de prise 

de parole. 
• Sponsor Argent : 5 000 euros, comprend un placement de table privilégié et la reconnaissance de la marque dans le programme de 

l’événement. 
• Sponsor Bronze : 2 500 euros, comprend la reconnaissance de la marque dans le programme de l’événement. 

 
Stratégies d’engagement des donateurs : des activités de sensibilisation personnalisées, des récits engageants et la mise en valeur des répercussions 
tangibles des contributions. 

INTRODUCTION 
 

 
VUE D’ENSEMBLE DE L’ÉVÉNEMENT 

 

 
PUBLIC CIBLE 

 

 
PARRAINAGE ET PARTICIPATION DES DONATEURS 
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Une stratégie de marketing multicanal comprenant des campagnes sur les réseaux sociaux, des communiqués de presse et des invitations directes 
destinées aux sponsors et donateurs potentiels. Le matériel promotionnel comprend des brochures d’événement et des bannières numériques 
soulignant la cause et les détails de l’événement. 

STRATÉGIE MARKETING ET PROMOTIONNELLE 
 

 
VUE D’ENSEMBLE DU BUDGET 
COÛTS ANTICIPÉS 

 

Location de lieu Restauration Divertissement Marketing Divers TOTAL 

30 000 $ 20 000 $ 10 000 $ 5 000 $ 5 000 $ 70 000 $ 

 
REVENUS PRÉVUS 

 

Source 1 Source 2 Source 3 Source 4 Source 5 TOTAL 

25 000 $ 25 000 $ 50 000 $ 100 000 $ 0 $ 200 000 $ 
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Les critères comprendront le total des fonds recueillis par rapport à l’objectif, les commentaires des participants, les métriques d’engagement sur les 
réseaux sociaux et une sensibilisation accrue du public à la cause. 

LOGISTIQUE 
 

Lieu Grande salle de bal, équipée d’un système audiovisuel ultramoderne pour les présentations et les spectacles. 

Restauration Repas gastronomique à trois plats avec options pour toutes les restrictions alimentaires. 

Divertissement Groupe en direct et intervenant invité sur l’importance des initiatives d’éducation mondiale. 

 
PROGRAMMATION DE L’ÉVÉNEMENT 

 

18 h Cocktail 

19 h Discours de bienvenue du président de la fondation 

19 h 30 Dîner et présentation 

21 h Enchères en direct 

22 h Spectacle musical 

 
MESURE DE LA RÉUSSITE 
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APPROBATION ET ÉTAPES SUIVANTES 
 

 
SIGNATURE 

Nom 

 
 

DATE 

JJ/MM/AA 
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EXCLUSION DE RESPONSABILITÉ 
 

Tous les articles, modèles ou informations proposés par Smartsheet sur le site Web sont fournis à titre de référence uniquement. Bien que nous 
nous efforcions de veiller à ce que les informations communiquées soient toujours correctes et à jour, nous ne faisons aucune déclaration, ni 
n’offrons aucune garantie, de quelque nature que ce soit, expresse ou implicite, quant à l’exhaustivité, l’exactitude, la fiabilité, la pertinence ou 
la disponibilité du site Web, ou des informations, articles, modèles ou graphiques liés figurant sur le site. La confiance que vous accordez à ces 
informations relève de votre propre responsabilité, à vos propres risques. 


